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2. Newco tra Sécchl e Imep

elett11c1ta hi-tech

decide di mettersiin rete

FIRENZE .
a5 Il gruppo Sacchi, trailea-

derin Italia nella distribwzio--

ne di materiale elettrico, sial-
lea con la Imep di Empoli e
sbarcain Toscana.

Lapartnership tra uno dei
big del mercato (la Giusep-
pe Sacchi Spa supera i 400
milioni di ricavi) e una me-
diaimpresa del settore (il fat-
turato di Imep & di circa 55
milioni} & la fotografia del
riaggiustamento in atto in
questo business.

1l settore, storicamente
molto frammentato i Ttalia,
si sta progressivamente con-
solidando enon ¢ uncaso che
sia stata propria la famiglia

Bengini, assistita dall’advisor
@ ricercare un partner
¥ frutturato a cui offrire

un miglior radicamento sul
territorio del Centro Italia e

.con cui attivare sinergie sul

fronte manageriale, organiz-
zativo € commerciale. Un
vantaggio per entrambi, in-
somma, sia sul fronte dello
sviluppo e della competitivi-
ta, oltre che deicosti,
L’accordo ha portato alla
nascita di unanewco, chiama-
ta Imep elettroforniture e
sempre basata in Toscana, di
cuiSacchihail 7590 e il restan-
te 259% la famiplia Bencini,
chemanterralagestione,
Il raggruppamento, spe-
cializzato nella fornitura di-
inverter, cavi e quadri elet-
trici, operanei comparti tra-

dizionali legati all’edilizia e

guarda con interesse alla
sviluppo di nuovi business,
dalla domotica alle energie
rinnovabili.
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& RIPROOUZIONE KISERVATS



